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Warum lhr Unternehmen jetzt eine
Kl-Strategie braucht.

Kristian Bader
André Roth

Solothurn, 18. Juni 2026

Strategie. Kl. Umsetzung.

Wir verbinden Management - und Strategieberatung mit operativer KI-Expertise.
Wir identifizieren die richtigen Kl-Hebel, bewerten sie betriebswirtschaftlich und bringen sie
messbar in die Umsetzung.

Strategische Tiefe Operative Erfahrung Fokus auf Wirkung

Wir denken vom Geschaftsmodell aus Drei Experten mit Hands-on- Jeder Use Case wird mit Aufwand,
- nicht vom Tool. KI-Initiativen werden Erfahrung in Beratung, Industrie und Risiken und KPIs unterlegt.

an Strategie, P&L und Kl-Implementierung. Wir verstehen Entscheidungsreif fur Entscheider -
Wettbewerbsposition ausgerichtet. uns als Sparringpartner. vom ersten Kontakt an.
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Drei Experten. Ein Anspruch.

Komplementare Profile aus Strategie, Industrie und Kl - mit gemeinsamer Hands-on-DNA.
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Kristian Bader André Roth Evelyne Scharer

Partner & Senior Advisor Partner & Senior Advisor Marketing & Communications
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Eine starke Partnerschaft.

Wir freuen uns Uber die Partnerschaft mit der Fr6té & Partner Group!

PARTNERS

Froté & Partner AG
Dynafisc Frété AG
Schoeb Froté AG
KA Partners GmbH
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BUSINESS MODELL

Das Framework.

UNTERNEHMENS- &
STRATEGIE ITERATIVER & EXPLORATIVER PROZESS KI-STRATEGIE

Vision & Mission Kontinuierliche Iteration Ki-Kultur wird gelebt und ...
Geschaftsziele c Verstehen o Priifen ... ist organisatorisch verankert
. * Kl-Wissen aufbauen * Readiness analysieren
Wettbewerbsposition + Use Cases erleben « Kompetenzen erfassen Funktionen sind angepasst
* Potentiale verstehen * Daten & Infrastruktur
Markt & Kunden — * Kulturwandel starten * Risiken & Compliance — i i
N — Datengetriebenes Arbeiten
Digitalisierung K() Skalierte KI-Lésungen
Umsetzen o Steuern "
o Messbare Wertschopfung
* Implementierung * Vision & Ziele setzen
* Adoption Management * Roadmap & Governance Governance etabliert
* Skalierung « Ressourcen anpassen
* Kontrolle « KPI & Budget pl: " 2
HeEstpanen Risiko Management ergénzt
Vision & Strategische Dater gie & Kultur, Mindset & Governance & Ressourcen & Stakeholder &
Einordnung Technologie Organisation Risiko Management Budget Kommunikation
FUHRUNGSDIMENSIONEN
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Startseite

Al Charta

Geltungsbereich

KA PARTNERS

Leitlinien fur den verantwortu ngsvo llen | Leitlinien fiir den verantwortungsvollen Einsatz von Kiinstiicher Intelligenz
Einsatz von Kiinstlicher Intelli ge nz bei KA —— i Schweizer KMU — praxisnah, rechtskonform, zukunftsféhig.

Partners GmbH. : A —

Risikoklassifikation

Human in the Loop

Wir setzen Kunstliche Intelligenz gezielt ein,

Verantwortlichkeiten

um unsere Wettbewerbsfahigkeit zu
starken, Prozesse zu optimieren und
Mehrwert fur Kunden, Mitarbeitende und
Partner zu schaffen. & zwoka Vision
Quick Check Wir setzen Kiinstliche Intelligenz gezielt ein, um unsere Wettbewerbsfhigkeit zu stérken,

Prozesse zu optimieren und Mehrwert fiir Kunden, Mitarbeitende und Partner zu schaffen.

Klist ein Werkzeug - kein Selbstzweck. Jeder e e
KI-Einsatz muss einen geschaéftlichen
Nutzen aufweisen und im Einklang mit
unseren Unternehmenswerten stehen. T ——

einsetzen, aber nur 18% haben einen strukturierten Plan (Digitalswitzerland, 2026). Eine Al Charta

schafft diesen Rahmen und verhindert abgebrochene Pilotprojekte, verschwendete Budgets und
demotivierte Teams.

A Warum ist das wichtig?
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IHRE KI-STRATEGIE - UNSERE WERTSCHATZUNG
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-.j DANKESCHON -2 MERCI
KI-Readiness Workshop Strategisches Erstgesprach
Halbtag (4h), vor Ort, 6-8 Personen 30-minutiges Gesprach (Online oder Telefon).

Terminvereinbarung bis 2. Juli 2026.

Vier Themenbereiche

= Strategie Situationsanalyse

) Wo steht lhr Unternehmen heute in Bezug auf KI?

= Readiness

= UseCases Potenzial-Check

= Quick Wins Welche Bereiche bieten den grossten Hebel flr
den Einsatz von KI?

Inkl. Report (8-12 Seiten) & Executive Summary

Positionierung

Wo stehen Sie im Vergleich zu Ihrer Branche?

Symposium-Aktion: CHF 2°900

(statt CHF 4°500) Nichste Schritte

Konkrete Empfehlung, was Sie als Nachstes tun

Konditionen: 5 Slots, Buchung bis 30. Oktober 2026
sollten

Gerne stehen wir fur Fragen beim Apéro zur
Verfugung.
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